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نساجی 
دیگران 

ازش�رایط کنونی ش�رکت توضیحاتی در اختیار 
ماقراردهید.

به دلیل شرایط فعلی پس رکوداقتصادی، کسب و کار 
م��ا نیز گاه وضعیت صعودی دارد و گاه نیز روند نزولی 
را ط��ی می کند و تغییر دائمی نرخ ها نقش عمده‌ای 
دراین ارتباط ایفا می نماید به طوری که زمانی سالیانه 
هزار دس��تگاه به فروش می رساندیم و زمان دیگر این 
تعداد به 300دستگاه کاهش پیدا می کند که حاصل 
ش��رایط نامناسب اس��ت و می دانیم که دلیل آن فراز 
و نش��یب‌های اقتصادی دنیا و تأثیر آن بر مش��تریان 

ماست. 
     

طی س�ال های فعالیت چه کش�وری بازار اصلی 
ش�ما بوده و رقیبان اصلی ش�ما کدام شرکت ها 

محسوب می شوند؟ 
در گذش��ته،  بازار اصلی ما تایوان بود اما در حال حاضر 
تعداد زیادی ازسازندگان ماشین در تایوان ظهور کرده‌اند 
که قیمت های رقابت��ی ارائه می‌دهند و همینطور ارائه 
قیمت های رقابتی ازسوی تولیدکنندگان متعدد چینی 
باعث شده تا با مش��کلات عدیده ای مواجه شویم. اگر 
بخواهیم دستگاه هایمان را با دستگاه های چینی مقایسه 
کنیم به وضوح متوجه تفاوت های بنیادین در کیفیت 
آنها خواهیم بود. ممکن است ماشین آلات چینی از نظر 
قیمت ، ارزان باشند اما به تبع این قیمت ارزان، از کیفیت 
پائینی هم برخوردار هس��تند. خریداران محصولات ما  
می‌توانند از لحاظ کیفیت و کارکرد دس��تگاه اطمینان 
داش��ته باش��د بنابراین ازلحاظ کارب��ری محصولات ما 
جای نگرانی برای مش��تریان باقی نمی گذارد.  درحال 

حاضر، بازار ما ش��امل هند، بنگلادش، آمریکای جنوبی 
و آمریکای مرکزی می باشد و درحال گسترش کسب و 

کار با سایرکشورها ازجمله ایران هستیم.

با توجه به حضور چین به عنوان یک رقیب جدی 
درآسیای شرقی، بازارکالاهای شماچه شرایطی 

را در این منطقه تجربه می کند؟ 
به هرحال مشتریان خود را حفظ کرده ایم برای مثال 
با شرکت های ژاپنی همکاری داریم، مشتریان ازطریق 
یک نماینده ژاپنی ماش��ین آلات فوکویاما را با قیمت 
مناسب خریداری می کنند، درعین حال به تایلند هم 
صادرات داریم البته از طریق همان واسطه ژاپنی و آنها 
درانتخاب دستگاه‌های ما کیفیت مناسب را دراولویت 

قرار می دهند.

چندسال است که نمایندگی ایرانی شما فعالیت 
را آغاز نموده است و  بازار ایران را برای کالاهای 

خود چگونه ارزیابی می کنید؟
حدود 20 سال است که با شریک ایرانی خود – شرکت 
جیران پوشش- همکاری داریم و به دلیل حضور موفق 
در بازار این کشور از نماینده خود کمال تشکر را داریم. 
تمام تلاش خودرا مبذول می داریم تا از ایشان حمایت 
کنی��م و برنامه ریزی فوکویام��ا در ایران را به نماینده 

ایرانی می سپاریم.

آی�ا از هم�کاری ب�ا بازارای�ران، نگرانی خاصی 
ندارید؟

از همکاری با ایران بسیار خرسند هستیم اما تنها نکته‌ای 

که موجب نگرانی ماس��ت ، موضوع گشایش اعتبارات 
اسنادی می باشد که برای هردو طرف به معضل بزرگی 
تبدیل ش��ده است. البته تمام شرکت‌های خارجی که 
با ایران ب��ه تبادلات صنعتی و تج��اری می‌پردازند با 
این مشکل مواجه هس��تند. صرف نظر از این موضوع 
پیرامون ارائه محصول، ارتباطات و مشارکت هیچ گونه 

مانعی در رابطه با ایران نداریم. 

با چه هدفی در ایتمای بارسلونا شرکت کرده‌اید 
و تا چه میزان به اهداف خود دست یافته‌اید؟ 

هدف اصلی ما ازش��رکت در ایتما،  یافتن مش��تریان 
جدید نبوده بلکه تجدید دیدار با مش��تریان قدیمی 
است ما در ایتما هستیم تا دستاوردهای جدید خود  
را به تمام مش��تریان قدیمی نشان دهیم. البته شاید 
قادر نباشیم به تمام کش��ورهای خریدار محصولات 
فوكاهاما، مس��افرت کنیم  بنابرای��ن حضور در ایتما 
موجب شده تا از فرصت ملاقات با آنها استفاده کنیم 
ب��ه اعتقاد من،  ایتما،  بهترین م��کان برای برقراری 
ارتب��اط میان س��ازندگان ماش��ین آلات نس��اجی و 

خریداران محسوب می شود.  

آیا برنام�ه ای ب�رای حضوردرنمایش�گاه های 
نساجی تهران هم دارید؟

به احتمال فراوان در نمایش��گاه س��ال آینده نساجی 
تهران ش��رکت خواهی��م کرد. البته نماین��ده ایرانی 
ما – شرکت جیران پوش��ش- در نمایشگاه تهران و 

همچنین تبریز حضور داشته است.

)Fukahama Machinery Co(بنیانگذار و مدیر شرکت فوكاهاما - York Chen گفت و گو با 

اشاره:

ش�رکت فوكاهاما در س�ال1983با هدف تولید  ماشین آلات گردباف فعالیت خود را آغاز 

نمود و در حال حاضر به عنوان یکی ازتولیدکنندگان و صادرکنندگان معتبر  ماشین آلات 

نساجی گردباف درتایوان محسوب می شود. فوکوهاما، محصولات خود را به کشورهایی 

همچون انگلستان،  اسپانيا ، ايتاليا ، هند، بنگلادش، اندونزی، فیلیپین، ژاپن، کانادا، ایالات 

متحده امریکا، ویتنام، پاکستان، امارات متحده عربی، امریکای میانه و جنوبی، آفریقای 

جنوب�ی و ... ص�ادر می کند و  با اتکا بر واحد تحقیق وتوس�عه )R&D(  و اعمال تغییرات 

لازم درمحصولات بنابراقتضای بازارهای مختلف و براساس فن آوری روزتاکید دارد. انواع 

ماش�ین های گردباف مانند  دو رو س�یلندر، یک رو س�یلندر، پایل تک حلقه، ژاکارد و 

اینترلاک، ماشين هاي رينگر يك رو ، دو رو و ماشين هاي گردباف عمودي – افقي بافت و 

نيز ماشين هاي بافت محصولات مديكال در مجموعه تولیدات این شرکت قرار دارند.

مدیران فوكاهاما  اعتقاد دارند که در جلب اعتماد مش�تریان موفق عمل کرده اند و این 

امر  به دلیل تحویل به موقع سفارشات و ارائه خدمات مطلوب میسر شده است. درجریان 

برگزاری ایتمای بارس�لونا ،  موفق به انجام گفت و گویی با بنیانگذار و مدیر این ش�رکت 

شدیم که از نظرتان می گذرد. 

از همــکاری
با ایـــــران
خرسندیـــم


